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	第1部
	第2部

	日時
	2010年2月12日(金)

	
	9:30～12:30
	13:30～16:30

	会場
	アットビジネスセンター東京駅八重洲口
　会議室Ⅲ号室

	対象
	経営者・経営幹部・工場長・
製造／生産技術／技術部長等

	定員
	第1部2部ともに28名

	参加費
	無料


申込みは各回1社2名様までとさせて頂きます。
	会社名
	
	住　所
	

	TEL
	
	
	


受講者1　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　受講者2
	参　加
	□第1部　　　　　　□第2部
	参　加
	□第1部　　　　　　□第2部

	部　署
	
	部　署
	

	役　職
	
	役　職
	

	氏　名
	
	氏　名
	

	E-Mail
	
	E-Mail
	


※お申込みいただきました方には、会場地図をご案内させていただきます．
※ご記入頂いた個人情報は、セミナー受付・運用・アフターサービス・情報提供に利用し、その他の目的には一切使用致しません．
※お申込み後のキャンセルは必ずご連絡をお願いします．



“世界最強のコストの作り込み体質づくり”に向けて！！


アイテックインターナショナルは貴社を応援します





改善活動は展開しているが、成果が見えない！　収益成果に結び付かない！　全社的な改善活動を導入し、大幅なコストダウンを図りたい経営幹部の方々へ向けお届け致します．








申込締切日：2月5日（金）











第1部：利益創出！のための


「生産現場における目の付け所及び具体的改善方法」


1 日本の製造業を取り巻く経済環境


2 生産現場での目の付け所（宝探し）


3 生産性を表す評価指標の定義


4 改善(改革)活動の推進


5 生産性を阻害している欠陥とは！


6 設備は、なぜ？故障する！


7 具体的な改善方法と改善事例紹介














【講師】有限会社アイテックインターナショナル


　　　　シニアコンサルタント　高木 陽一



































第2部：利益創出！のための


「企画･設計における課題の具体的改善方法と事例」


1 商品企画･設計での課題


2 商品企画･設計段階での目の付け所（宝探し)


3 商品企画･設計の目指す姿


4 商品企画･設計での課題解決活動の推進方法


5 商品企画･設計業務における要求事項と解決ﾂｰﾙ


6 本改善(改革)活動の推進体制


7 商品企画･設計段階での評価指標


8 具体的な課題解決方法と解決事例紹介


　(1)顧客要求の把握方法


　(2)コスト達成の方法と実践事例


　(3)やり直しトラブルの防止方法と実践事例


【講師】有限会社アイテックインターナショナル


シニアコンサルタント　安部 有正








本セミナーに関するお問い合わせ＆申込先


有限会社アイテックインターナショナル


第二事業部　担当：江平


問合せTEL：０５２－９１７－０７１１


申込みFAX：０５２－９１７－０７１２


E-Mail：� HYPERLINK "mailto:toshiharu.ehira@iteq.co.jp" �toshiharu.ehira@iteq.co.jp�


または　� HYPERLINK "mailto:info@iteq.co.jp" �info@iteq.co.jp�　








◆セミナーの概要◆


　世界的な経済不況下、企業を取り巻く環境はますます厳しさを増していますが、「目標コストの作り込み」・「新製品開発における課題解決」ができる筋肉体質づくりに向けての改革は、製造業の永遠の課題であります．また、過去のオイルショック、バブルの崩壊時に改革を止めてしまったことにより、コスト競争力の低下に陥った企業も少なくありません．


本セミナーでは製造業がより元気になっていただくために、日本国内外の多くの企業で、「コストの作り込み」・「新製品の企画～設計上の課題解決」に対し指導を行い、成果実績のある講師が事例を交えて分かりやすく解説いたします．


　是非、この機会に経営幹部、管理者の方々のご参加をお勧めいたします．





“世界最強のコストの作り込み体質づくり”により強い企業に生まれ変わりましょう











